Памятка

Что необходимо предпринять, прежде чем приступить

к созданию вермихозяйства.

1. Определить ежегодные возобновляемые запасы органических отходов (навоз сельскохозяйственных животных и др. отходов), тонн.

2. Решить вопрос о предполагаемых объемах производства вермикомпоста, тонн.

3. Выяснить отпускную стоимость 1,0 тонны отходов, грн.
4. Подсчитать плечо подвоза (км) органических отходов к вермихозяйству и определить транспортные расходы, грн.

5. Провести предварительную органолептическую оценку качества органических отходов для приготовления питательного субстрата, используемого при вермикомпостировании.

6. Подготовить площадку (помещение) для ферментации органических отходов.

7. Определить, что будет приоритетным для вермихозяйства, получение биогумуса или биомассы червей.

8. Решить вопросы с арендой помещений, где будет осуществляться вермикомпостирование:

· стоимость 1 м2 ,

· стоимость осуществления ремонтных работ (стоимость строительных материалов, ремонтных работ), грн.;

· утепление помещения (использование подручных средств - опилки, солома), руб.;

· предполагаемая система отопления помещений (центральное водяное, электрическое, газовое, дровяное отопление и др.), грн.

· 9.
Техническое оснащение вермихозяйства:

· наличие автотракторной и другой вспомогательной техники (сепараторы, сушилки и др.);

· существующие системы энергоснабжения (тепло, электроэнергия, система водоснабжения, канализация);

· наличие подручных средств для формирования буртов при компостировании и перемешивании;

· наличие приборов контроля протекания процесса ферментации в буртах (почвенные термометры, рН-метр или индикаторная бумага, гигрометры);

· наличие защиты от грызунов (крысогон и т.д.)

10.
Обучение обслуживающего персонала навыкам работы, грн.

11.
Приобретение пакета технической документации по вермикомпостированию, грн.
Приобретение партии компостных червей, грн.
12. Транспортировка компостных червей в вермихозяйство, грн.

13. Проведение элементарных маркетинговых исследований продвижения на рынке вермикомпоста и вермикультуры (определить спрос и предложение).

14. Определить групповой состав своих покупателей.

15. Создать клиентскую базу.

16. Составить бизнес план развития предприятия.
